
　受講申込書　       　FAX：0480-23-5300　　E-mail：hasegawa@kukishobu-ipwc.co.jp

問い合せ 株式会社久喜菖蒲工業団地管理センター　　　担当　長谷川

申込み先 TEL:0480-22-8911　　FAX:0480-23-5300　　Email:hasegawa@kukishobu-ipwc.co.jp

1.【基本】SWOT分析の理解

2.【実践】①自社を対象にSWOT分析に取り組む

　　　　　　②クロス分析で経営課題の抽出

1.【基本】戦略書の作り方を理解中期経営計画の考え方・策定方法

2.【実践】①中期経営計画書への落とし込み

　　　　　　②年度事業計画への落とし込み

　　大手精密機械メーカー出身で主に経営戦略部門のマネジメントを担当。独立後、戦略策定コンサル多数

　 　 　 　

自分たちは何処へ行くべきか､何を成し遂げたいのか､その道標になるのが経営戦略 

　　経営戦略・事業計画の基本と実践 (3日間ｺｰｽ)
NEW

カ リ キ ュ ラ ム

1.【基本】①戦略とは何か

　　　　　　②戦略策定プロセスの全体像を理解

2.【実践】自社の現状認識（ビジョン/市場/競合/資源）

氏　　名 フリガナ 年齢 部署・役職名

　 　 　 　

住  所 　 T E L 　

E-mail
※請求書・受講のご案内を

　 メ-ル受領について

㈱久喜菖蒲工業団地 研修室 久喜市河原井町１９番地　☎ 0480-22-8911

会社名 　 担当者

経営課題の分類・重点化をした上で、戦略書に

落とし込み

経営企画・管理を担当し、経営戦略や事業計画を策定する責任者・担当者の方

経営的思考・戦略的思考を身に付けたい方

開 催 日

対 象 者

申込期限

会 場

開催日の１週間前までにお申込み下さい。　定員１５名

2023年度

開講の

ご案内

　　不透明な時代だからこそ道筋（経営戦略）が欠かせない
前年比Up型、前例踏襲型、従来通り型等、十分な考察がされないままの経営戦略をつくり展

開している企業が大半と言われている。その結果、経営環境の変化に翻弄される、成長への道

筋が見えない、勝ちパターンが確立しない等、多くの問題が噴出しても手が打てないのが実態

で、行き当たりばったりの事業活動に陥ってしまう。その殆どが、十分に練り込まれた経営戦略を

持ち合わせていないことによるもの。自社の事業を経営的視点で整理し、経営環境変化（競

合分析含）を分析し、経営課題を抽出し、実行計画を策定するという、戦略策定プロセスを

学習しながら実際に自社の経営戦略を作り上げていく、学習と実践を兼ねたコース。

第２日目：2023年　７月２５日（火）　９：３０～１７：００

第３日目：2023年　９月２０日（水）　９：３０～１７：００

講 師

受 講 料 45,000円　（テキスト代・昼食代・消費税込）

経営コンサルタント　岡田 善治　　　ブレインパートナーコンサルティング 代表

第１日目：2023年　６月２３日（金）　９：３０～１７：００
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プ ロ グ ラ ム 概 要 

戦略策定の考え方・プロセスの概要理解。

スタートラインとして自社の現状認識をやってみる。

戦略策定の重要プロセスである

経営環境分析手法、代表的手法であるSWOT

分析の理解と実践

不可可


